Anna Garwolinska o przedstawicielstwie w lzraelu
Jak ocenia Pani rynek PR w lzraelu?

Rynek w |zraelu jest podobny do polskiego. Dzieli sie na
dosyc duza ilosE matych firm, jednoosobowych. Oprocz tego
jest kilka, moze Kilkanascie duZych, ktore praktycznie dziela
rynek miedzy siebie.

Czy sa jakies wyrazne roInice w porownaniu z polskim
rynkiem PR?

Ma pewno roznica jest zupetnie inny temperament ludzi tam pracujacych, zupetnie
inny sposob  dziatania. Troche bardzie] _ad hoc® - mniej  planowania
dtugoterminowego. Czescie] 53 to dziatania dorazne, niz roztoZzone na diuzszy czas.

Zetkneta sie moze Pani takie z firmami dziatajacymi na rzecz wizerunku lzraela
W Swiecie?

Do tej pory rzad |zraela tylko dwa razy wykorzystywat firme z zewnatrz. Wiele lat temu
podpisano umowe Z agencja z Wielkie] Brytanii, ale wygasta po paru miesiacach.
Pani minister spraw zagranicznych i obecny rzad [zraela twierdza, Ze takimi
dziataniami powinny sie zajmowac placowki dyplomatyczne. MNie korzystaja raczejz
doradcow zewnetrznych. Co nie oznacza, Ze nie ma czegos takiego jak spotkania i
dyskusje, ale nie jestto ustanowione jako strategiczne doradziwao.

Czy planujecie Panstwo wspolprace z izraelskimi agencjami?

Weszlismy na rynek izraelski ze wzgledu na dziatalnosé naszych Elientow i
podaZamy za nimi. Matomiast oczywiscie wspdtpracujemy tam z kilkoma firmarmi.

Jak ocenia Pani zainteresowanie rynkami zagranicznymi wsrod polskich firm
PR?

Majpierw byt wielki szum, Ze wszyscy powinnismy byd w Brukseli. O ile wiem, to
nikomu to sie jeszcze specjalnie nie udato. Jestesmy w Worldcom Public Relations
Group, czyli w sieci niezaleznych firm i jeZeli potrzebujemy czegokolwiek w Brukseli
to korzystamy z tamtejszej agencji. Mysle, Ze najzdrowsza jest sytuacja, kiedy firma
serwisowa, a taka jest przeciez firma public relations, podobnie jak prawnicy,
podaZa za swoimi kKlientami. Prosze zwracic uwage, Ze np. na ksztaft polskiego
rynku firm prawniczych miaty wphyw amerykanskie firmy prawnicze, ktore podazaty
za swoimi klientami. Sadze, Ze to jest najbardzie] bezpieczna droga rozwijania
kolejnych rynkow. Jezeli sa polskie firmy, ktore inwestuja na Ukrainie, a za nimi idzie
takze koS, ko odpowiada za komunikacje spoteczna, czy Komunikacje z
decydentami, ktory przestrzega profesjonalne standardy i pracuje dla polskiego
klienta, to powinno sie udac. Wejscie na rynek i szukanie tam od poczatku klienta
jest mocno riyzykowne. MoZe sie skonczyc wejsciem i zaraz potem wycofaniem. Pare
takich lekcji juz widziatam.
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